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Korzystaj na 40 000 aktywnych klientach biznesowych

Dzieki platformie B2B dostawcy z branzy motoryzacyjnej

docierajg do nowych grup nabywcoéw w catej Europie

Kaiserslautern, 01 sierpnia 2019:

W sektorze B2B utrzymuje sie trend cyfryzacji. Cyfrowa sprzedaz i kanaty
komunikacji stajg sie réwniez coraz wazniejsze w obszarze handlu z klientami
biznesowymi i korporacyjnymi. Obserwowane zmiany w zachowaniu klientow i
nabywcow stawiajg przed producentami i hurtownikami wymagania co do
wprowadzenia fundamentalnych zmian w procesach zaopatrzenia swoich klientéw.
Tylko wtedy, gdy cyfryzacja jest postrzegana jako szansa wykorzystywana ze
zrozumieniem i zyskiem, dostawcy mogq nadal spetnia¢ wymagania klientow.
Neutralna platforma B2B Tyre24 oferuje uznanym dostawcom z sektora
motoryzacyjnego rynek, z pomocg ktérego moga z tatwoscig dotrze¢ do
odpowiedniej grupy docelowej, uzyskac atrakcyjne prowizje ze sprzedazy, a takze
bez wysitku poszerzy¢ obszar swojej dziatalnosci na catg Europe. Na platformie
Tyre24 ksztattuje sie obraz motoryzacyjnego rynku wtérnego z ponad 10 milionami
artykutdéw w segmentach opon, felg i samochodowych czesci zamiennych. Produkty
sq sortowane wedtug trafnosci. W potaczeniu z inteligentnym koszykiem, koszty
wysyiki i terminy dostaw sg obliczane w petni automatycznie, zgodnie z
wymaganiami klienta. Jako wiodgca platforma w handlu czesciami B2B , Tyre24
taczy 2000 dostawcéw z 40 000 potencjalnych nabywcdw w dziewieciu krajach

europejskich i w ten sposob posredniczy w rocznym obrocie o wysokosci ok. 1 mid



euro. Kazdego dnia za posrednictwem portalu przetwarzanych jest do 100 000
zamowien. Transakcje sprzedazy odbywaja sie pomiedzy sprzedajgcymi i
kupujacymi. W zwigzku z tym Tyre24 nie obejmuje marzy handlowych. Ponadto
Tyre24 nie sprzedaje zadnych towardw i dlatego nie konkuruje z dostawcami.
Zakupy za posrednictwem Tyre24 sg przeznaczone wytacznie dla zarejestrowanych
I sprawdzonych pod wzgledem wiarygodnosci kredytowej klientow biznesowych w
odniesieniu do niewielkiej miesiecznej inwestycji. Dzieki temu Tyre24 oferuje idealne
Ssrodowisko do ukierunkowanego kojarzenia dostawcow i klientow z branzy

motoryzacyjnej.

Uczciwe warunki

Rejestracja w serwisie Tyre24 jest bezptatna dla dostawcow. Podobnie, nie sg
pobierane zadne koszty inwestycyjne zwigzane z zaprzestaniem dostaw towardéw.
Za sprzedaz towarow dostawca ptaci prowizje jako procent od ceny sprzedazy albo
prowizje zalezng od typu sprzedanego produktu (np. opony, felgi, czesci
samochodowe). Poniewaz tylko zarejestrowani i ptacgcy abonament klienci
biznesowi moga robi¢ zakupy na platformie, koszty transakcyjne dla dostawcéw sg
niezwykle niskie w poréwnaniu z konkurencjg i czynig platforme niezwykle

atrakcyjng podczas sprzedazy towardw.

Latwe uczestnictwo

Artykuty sg przekazywane do platformy w znormalizowanym formacie. Oprocz
informacji o artykule (np. numer artykutu producenta, nazwa marki) przedstawiane
sg rowniez informacje o cenie i dostepnosci. Dane ofertowe, zwtaszcza o cenie i
dostepnej ilosci, muszg by¢ dostarczane przez dostawcéw w formacie CSV na
serwer FTP serwisu Tyre24 do dalszego przetwarzania, a przede wszystkim muszag
by¢ regularnie aktualizowane. Poniewaz Tyre24 ma dostep do odpowiednich danych
o artykutach i opisow czesci i akcesoridw poprzez centralnie zarzgdzang baze
artykutéw opartg na danych z TecDoc i DVSE, dostawcy nie muszg juz przekazywac
na portal zadnych szczeg6towych informacji o swoich artykutach, z wyjatkiem
informacji wymienionych powyzej. Oferta czesci w Tyre24 koncentruje sie obecnie

na czesciach eksploatacyjnych i naprawczych wykonanych z IAM i OES; podobnie



jak w przypadku opon, gtéwny nacisk ktadzie sie na znane na rynku marki uzywane
z zainteresowaniem przez klientow warsztatowych i innych m. in. ze wzgledu na ich

wysokg jakose.
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