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Als eine Art Ausgleichventil oder StoRdampfer im europaweiten Rei-
fengeschaft bekommt der Onlinehandel immer gréRere Bedeutung.
Er schafft einen Ausgleich zwischen nationalen Markten und gilt als

Indikator fiir die Preisentwicklung. Damit entpuppt sich die Internet-
nutzung fiir den Reifenhandel als auRerst niitzliches Instrument.



Kundenwerbung in Salzburg

Stark im Geschéft in der Alpenrepublik ist auch
Tyre24 (www.tyre24.at). Laut dem Presseverant-
wortlichen Torsten Kiihne gelang es dem Unter-
nehmen, auf der AutoZum 120 Neukunden anzu-
sprechen. Die heimische Kundengruppe setzt sich
derzeit insgesamt bereits aus rund 800 Reifen-
héndlern, Kfz-Werkstétten und Autohdusern zu-
sammen.

In Kaiserslautern erinnert man sich an einen
rundum gelungenen Messeauftritt der Unterneh-
mensgruppe auf der AutoZum. An zwei getrenn-
ten Stdnden prédsentierten sich die beiden Ge-
schiftsbereiche AZEV Alurad GmbH und Tyre24
GmbH. Das Lounge-Konzept am Tyre24 Stand
mit Bewirtung und speziellen Tyre24-Pralinen
wurde begeistert aufgenommen.

Gelungene Demonstration

In zehn Beratungsterminals wurde den Besuchem
vor Ort die B2B-Onlineplattform www.tyre24.at,
das Online-Shopsystem Tyre Shopping PRO und
das Warenwirtschaftssystem demonstriert. Als ab-
solute Neuheit propagierte Tyre24 ferner einen
Konfigurator fiir Alufelgen. ,, Auf der Messe konn-
ten in zahlreichen Gesprachen alte Geschaftsbe-
ziehungen gepllegt, ahsgebaut und neue Kunden

gewonnen werden®, erkldrt Sascha Namolnik,
Leiter Marketing Tyre24 Unternehmensgruppe.
Michael Lenhart, Betriebsleiter von AZEV, war
mit dem Messeauftritt zufrieden: , Die AutoZum
war fiir AZEV ein gelungener Start in ein ereignis-
reiches Messejahr. Die nach der Ubernahme
durch die Tyre24 Unternehmensgruppe bei AZEV
eingefithrte Struktur des Direktvertriebs wurde
von den Fachhédndlern mit groRer Zustimmung
und Begeisterung angenommen. Die Fachhéndler
in Osterreich waren weiterhin von der Flexibilitét
und dem neuen attraktiven Preissystem des AZEV
Rédderprogrammes positiv angetan.*




