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Neuer Lieferanten-Login auf Alzura Tyre24

ONLINEHANDEL

02.03.2022

Damit sich Lieferanten von Alzura Tyre24 noch besser und leichter auf der
B2B-Plattform prasentieren konnen, gibt es ab jetzt einen neugestalteten

Login-Bereich exklusiv fiir Lieferanten.

Bis zu 40.000 potenzielle Hiandler aus neun européischen Landern kaufen
bereits liber Alzura Tyre24 ein. Um Lieferanten den Verkauf ihrer
Produkte zu vereinfachen, stellt die B2B-Plattform ab sofort einen neuen,
separaten Login-Bereich zur Verfiigung. Auf supplier.alzura.com finden
Lieferanten viele interessante Informationen rund um das Thema
“eCommerce — Verkaufen auf Alzura Tyre24”, zugeschnitten auf die
Bediirfnisse als Verkéaufer.

Zudem bekommen Lieferanten auf “Alzura Supplier” Antworten auf die
meist gestellte Fragen und erhalten wertvolle Tipps rund um den
erfolgreichen Vertrieb und die Vermarktung ithrer Produkte auf der



B2B-Plattform. Der Login-Prozess wurde nicht verandert, die Lieferanten
konnen sich mit den bekannten Zugangsdaten in dem neuen Login-Bereich
wie gewohnt einloggen. Integriert wurde auf “Alzura Supplier” auch ein
neues Registrierungsformular. Registrieren sich neue Lieferanten tiber das
neue Formular, werden sie automatisch freigeschaltet und konnen sich
direkt einloggen. Sobald der Lieferant alle fiir den Verkauf wichtigen
Daten vollstandig zur Verfligung gestellt hat, ist dieser auch berechtigt,
seine Ware auf der Plattform zu verkaufen.

“Wir sind standig danach bestrebt, unsere Plattform Alzura Tyre24 zu
verbessern und unseren Kunden ein angenehmes und benutzerfreundliches
Erlebnis auf unserer Website zu bieten. Bisher war tyre24.alzura.com
schwerpunktmiBig auf Hiandler ausgelegt. Durch einen neuen
Login-Bereich ausschlieB3lich fiir Lieferanten haben auch unsere
Lieferanten jetzt alles auf einen Blick und erhalten ausschlieBlich
Informationen, die sie betreffen. Damit konnen wir jetzt auf die
Bediirfnisse und Wiinsche von beiden Zielgruppen optimal eingehen”,
erklart Michael Saitow, CEO und Griinder der Saitow AG, Betreiber der
Plattform.



