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“Fulfillment with ALZURA” fur Hersteller und GroRhandler

SAITOW AG startet Fulfillment-Service auf B2B-Plattform ALZURA Tyre24

Kaiserslautern, 15.04.2021: Als neuer Geschéaftsbereich des

eCommerce-Unternehmens SAITOW AG ist die ALZURA Trade GmbH mit einem

eCommerce Fulfillment Service gestartet (www.alzura-trade.com). Hersteller und
Handler erhalten Uber die ALZURA Trade bzw. das Konzept “Fulfillment with
ALZURA” (FWA) gegen Gebuhr die Moglichkeit, Ware durch das Unternehmen zu
lagern, online zum Kauf anzubieten, den Versand zu koordinieren sowie mogliche
Retouren abzuwickeln. Das Service-Angebot wird durch Bausteine wie “Pricing” und
“‘Retouren Handling” abgerundet. Im derzeitigen Fokus steht wie bei vielen
Aktivitaten der SAITOW AG auch bei ALZURA Trade das Thema “Automotive”. Kern
der Vermarktung bilden Artikel aus dem Bereich Reifen und KFZ Zubehoér sowie
KFZ-Ersatzteile; zentrale Vertriebsplattform stellt die B2B Plattform ALZURA Tyre24
mit ihren mehr als 40.000 nutzenden KFZ-Fachbetrieben und einem jahrlichen
Handelsumsatz von rund 1 Mrd. Euro dar. Zum Start von “Fulfillment with ALZURA”
werden Artikel aus den Bereichen Reifen, KFZ-Ersatzteile und KFZ-Zubehor far
erste Pilot-Partner aus Industrie und Grol3handel angeboten, die u.a. als “Super
Deals” auf ALZURA Tyre24 vermarktet werden.

“Wir werden immer wieder von Unternehmen angesprochen, die gern auf ALZURA
Tyre24 verkaufen méchten, dies jedoch aus verschiedenen Grinden nicht kdnnen.
Oft liegt dies am nicht vorhandenen Know-How im eCommerce, fehlender
kleinteiliger Logistik, Intransparenz bzgl. Pricing oder einem Mangel an
Support-Kapazitat - kurz gesprochen an nicht vorhandenen Prozessen, die es fur

den Onlinehandel braucht. Dies gilt vor allem fur Hersteller aber auch fur
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GroBBhandler aus dem In- und Ausland. Fur diese Unternehmen haben wir mit
ALZURA Trade bzw. “Fulfillment by ALZURA” eine entsprechende Ldsung
erarbeitet” fuhrt Michael Saitow, CEO der SAITOW AG, dem Betreiber des
Online-Marktplatzes ALZURA Tyre24, aus.

Das Konzept der ALZURA Trade GmbH bzw. des Services von “Fulfillment with
ALZURA” (FWA) folgt ahnlichen Ansatzen wie die Fulfilment-Angebote anderer
Marktplatze wie Amazon und eBay. Im Zentrum steht der Wunsch eines
Unternehmens, auf einem Online-Portal zu verkaufen, denen die fehlenden
Maoglichkeiten der konkreten Umsetzung gegenuberstehen. Hier setzt FWA mit
seinem Full-Service-Konzept an. Interessenten kdnnen bei der ALZURA Trade
GmbH Waren auf ihr Online-Vermarktungspotenzial sowie ein sinnvolles Pricing
prufen lassen. Darlber hinaus bietet das Unternehmen Lagerkapazitat an, die
speziell auf den eCommerce abgestimmt sind, ibernimmt das Anbieten auf
ALZURA Tyre24 und organisiert den nachfolgenden Versand - von der Verpackung
Uber die Etikettierung bis zur Ubergabe an den Paketdienst. Zusatzlich werden
Themen wie Rechnungserstellung und -versand, Retourenhandling und
Kundensupport fiur die FWA-Kunden abgebildet.

“Mit der Idee “Fulfillment with ALZURA” reagieren wir auf eine Anforderung, die uns
bereits von vielen Unternehmen nahegelegt wurde. Dass auch im
Automotive-Umfeld so gut wie jedes Unternehmen - vom Reifenhersteller Gber den
Produzenten von Werkzeugen bis zur Marke fur Lenkungsteile - Uber eine aktive
Teilnahme am eCommerce nachdenkt und uber die Moglichkeiten sinniert, ist ein
offenes Geheimnis. FWA ermdglicht durch seine direkte Verzahnung mit dem
Online-Marktplatz ALZURA Tyre24 als leistungsstarker Absatzkanal eine schnelle,
kalkulierbare und vor allem skalierbare Teilnahme am automobilen eCommerce”, ist
Christian Koeper, COO der SAITOW AG, Uberzeugt.
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Die SAITOW AG ist ein international agierendes IT-Unternehmen mit 300 Mitarbeitern an mehreren
europaischen Standorten. Das Kerngeschaft ist die Herstellung, der Vertrieb und der Betrieb von
eCommerce-Systemen. Seit fast 20 Jahren entwickelt das Unternehmen Software,
Web-Applikationen und Online-Plattformen, die zu den erfolgreichsten ihrer Branche zahlen. Alle
Elemente, von der Webseite Giber die Anbindung an Warenwirtschaftssysteme bis zu Schnittstellen
an unterschiedlichste Datenbankstrukturen, werden inhouse programmiert, getestet und gehostet. Mit
Alzura.com entwickelt die SAITOW AG unter anderem eine der gréten branchenspezifischen
B2B-Plattformen in Europa. Tyre24.alzura.com fokussiert dabei den Automotive-Bereich. Auf der
Tyre24-Plattform wird in den Segmenten Reifen, Felgen, KFZ-Ersatzteile und Zubehor ein Abbild des
automobilen Aftermarkets geschaffen. Als fihrende Plattform im B2B-Teilehandel koppelt Tyre24
2.000 Lieferanten mit 40.000 potenziellen Kaufern in neun europaischen Landern und vermittelt so
jahrlich ein Handelsvolumen von ca. 1 Mrd. Euro. Taglich werden bis zu 100.000 Bestellungen tber
das Portal abgewickelt. Ziel von Tyre24 ist, etablierten Marktteilnehmern eine Plattform zu bieten,
Uber die diese einfach und zu attraktiven Verkaufsprovisionen ihre relevante Zielgruppe zu erreichen
und ihren Marktbereich zu erweitern. Der Einkauf Gber Tyre24 ist ausschlief3lich registrierten
Geschaftskunden gegen eine geringe Monatsgebuhr vorbehalten. Somit bietet Tyre24 ein ideales
Umfeld fur die zielgerichtete Verkniipfung automobiler Anbieter und Nachfrager. Mit
Autoreparaturen.de und Reifen-vor-Ort.de hat die SAITOW AG Geschaftsmodelle geschaffen, mit
denen Handler am B2C-Markt teilnehmen und ihren Kundenstamm online vergrofRern kdnnen.Ein
weiterer Geschaftsbereich ist ALZURA Shop, ein Shopsystem fiir alle Branchen.Das Shopsystem
bietet einen passgenauen Zuschnitt der Produktdatenbanken fiir die einzelnen Branchen mit

spezifischen Funktionen und Designs.
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