Wer gewinnt das
Match um die
Schmierstoff-Margen?

schnologie, Veririeb, Markt
Wird's kompliziert?
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Herzlichen
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Wir gratulieran unserem Partner Hermann Neubawar ganz herzlich rum dritten
Triumph in Fodge bel den dsterreichischen Rallye-Staatsmeisterschaften. Eine
unglaubliche Performance, die das Team won Hesmann Neubauer mit dem

Einsatz von TOTAL QUARTZ Motorendlen und TOTAL Kraftstoffen geleisiet hat

www.lotal.co.at
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Perfekt fur den Online-Handel

Das e-Gommerce-Unternehmen Saitow AG weitet sein Geschiftsfeld u. a. auch auf Ole und
Schmierstoffe aus. Was man sich davon erwartet, haben wir COO Christian Koeper gefragt.

I} W Herr Koeper, welche Rolle spielt fir Sie
! Vals Reifen-Handelsportalbetreiber das Thema
O hewte und in Zukunfi?
Christian Koeper: Nachdem sich Tyre24 zu einer
marktfiihrenden Plattform fir den Bereich Relfen
und Felgen etabliert hat, wollen wir Tyre24 nun zu
einer , Vollsortimenter-Plattform® fiir den autamaobi-
len Aftermarket entwickeln, Das schllefi natiirlich
auch Ole und Schmiersioffe mit ein. Bereits heute
werden auf Tyre24 Ole und Schmierstoffe gehandelt,
in Zukusnll werden wir das noch sidirker in den Fo-
kus nehmen und dazu Parinerschafien mit spezia-
lisierten Lieferanten cingehen. Derzeil richien wir
Kategoriestrukturen eln und kimmern uns um das
Omboarding von Lieferanten.

Wias macht Schmiersioffe fir Tive34 interessamt?
Koeper: O1 ist ein klassischer Verbrauchsartikel, der
regelmillig von der Werkstatt nachgekauft wird. Ole
sind fhnlich wie Reifen rechi einfach zu identifizie
ren, die Produkidaten sind umfangreich und es gibt
cine Vielzmhl relevanter Marken und leistungsstar.
ker Anbieter im Markt. Dariiber hinaus bestehen
zum Teil deutliche Qualitfis- und Preisunterschie-
3 de, die wir durch eine strulcturierte Suche fiir un-
sere Kunden nutzbar machen kiinnen. Vorteil des
B2B-Handels ist zudem, dass die Heml.lsfnn;lerung
der Altil-Ricknahme hier entflly,

Spielen Trends wrie kleinere Gebindegrifien und
sidrkere Diversifizierung [hnen da in die Hénde?

Koeper: Durch steipende Komple-
xitiit des Produkispekirums steiglt
dic Anforderung nach Transpa-
renz. Diese kann ein aul Katego-
riesirukiuren und Attributen ba-
sierendes Online-Portal wie das
unsere bieten. Kleinere Gebin
degrien sind fiir den Versand-
handel besonders gesignet, da sie
per Paketfracht verschickt wer-
den kinmen. Auch ergibt sich so
die Miglichkeit, z. B. die exakie

Miz-Zubehir inklusive 0l und Schmierstoffe
anzubieten, war fiir uns ein logischer Schritt.*

Christian Koeper, COD Saitow AG

Menge Motor- oder Getriebed], die im Rahmen siner
Inspektion benditigt wind, anzubieten. Als Digital
untermehmen sind wir gewohnt, uns agil an neue
Situntionen anrupassen.

Wie sind Ihre Erwartungen fiir den Othandel auf
Tyre24?

Koeper: Entschebdend fr den Erfolg beim Kunden
sind attraktive Preise, gepaart mit Service-Qualitar,
Ich pehe davon aus, dass sich der Bereich O bei
Tyre24 positiv entwickeln wird und auch Hersieller
die Maglichkeiten der Priisentation ihrer Marken auf
dem Portal nutzen werden. » (KAT)
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